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Zamiast wstepu — FAQ
Dla kogo jest ten ebook?

Przede wszystkim dla uczestnikow wszelkich  programéw
partnerskich. Napisalem go z mys$la o poczatkujacych 1 $rednio-
zaawansowanych partnerach. Zakladam, ze czytelnik posiada
podstawowa wiedz¢ na temat funkcjonowania programéw

partnerskich 1 rozumie zasady ich dziatania.

Jakie korzysci odnios¢ z lektury ebooka?

Poznasz  zasady skutecznego uczestnictwa w  programach
partnerskich. Dowiesz sig, wedtug jakich wytycznych pracuja najlepsi
partnerzy. Nauczysz si¢ procesu tworzenia dochodowych stron
internetowych, a jesli juz posiadasz swoj serwis — bedziesz wiedziat
jak zwielokrotni¢ jego dochodowos¢. Ponadto dowiesz sig, skad
jeszcze mozesz czerpa¢ wiedze 1 uczy¢ si¢ sztuki zarabiania w

programach partnerskich.

Dlaczego ten ebook jest darmowy?
Ksiazke napisatem z mys$la o promocji wlasnej osoby 1 swojego

serwisu internetowego (AkademiaBiznesu.pl). Mimo ze zawiera

bardzo warto$ciowe informacje i moglbym ja sprzedawaé za co
najmniej 40 zl, bardziej zalezy mi na swojej marce. Dlatego daje ci t¢
publikacje calkowicie za darmo. Co wigcej, mozesz rozprowadzac
tego ebooka bez ograniczen i udostgpnia¢ na swojej stronie. Mozesz
wykorzysta¢ go do pomocy swoim subpartnerom lub promoc;ji
wlasnych list mailingowych. Stawiam tylko jeden warunek - ebook
jest 1 zawsze bedzie bezplatny. Nie wolno ci czerpaé¢ jakichkolwiek

korzysci finansowych za jego dystrybucje. Pamigtaj o tym.

Adam Odojewski,
skuteczny partner


http://www.akademiabiznesu.pl/

Po pierwsze:

Polecaj tylko najlepsze produkty

Pamigtaj, ze polecajac komu$§ produkt lub wustugeg jeste$
wspotodpowiedzialny za potencjalny zakup. Piszac nieprawdziwe
pochwaty przedmiotu transakcji dziatasz nie tylko na niekorzys¢ sklepu
(sprzedawcy) oraz klienta, przede wszystkim rujnujesz siebie jako autorytet
w dziedzinie, na ktorej chcesz zarabia¢. Musisz bardzo dokladnie wybierac
programy partnerskie i produkty do promowania — jezeli nie jeste§ pewien

ich najwyzszej jakos$ci, po prostu zrezygnuj.

Ale co zrobi¢, aby pozna¢ wszystkie cechy (zalety 1 wady) produktu, by
potem umiejetnie 1 szczerze go promowac? Odpowiedz jest prosta — musisz
si¢ z nim zapozna¢. Moja rada jest nastgpujaca: napisz do managera
twojego programu partnerskiego 1 zapytaj, czy moze ci bezplatnie
udostepni¢ do testow produkt, ktoéry zamierzasz promowac. Jesli masz
dobra strong internetowa, a manager uzna, ze jeste§ dobrym partnerem —
zgodzi si¢. Moze to wiaza¢ si¢ z podpisaniem klauzuli poufnosci, ale o

wszystkim dowiesz si¢ podczas rozmow.

Najczesciej jednak wilasciciele pp nie chca rozdawaé za darmo swoich
produktéw, gdyz wiaze si¢ to z duzymi kosztami, np. w przypadku
hostingu, albo nie wirtualnych zakupow typu ksiazki, gry komputerowe etc.
Moze ci si¢ wydawaé, ze to naciaganie ze strony sklepu, moze ci si¢
wydawaé, ze wystarczy skopiowadé/przeredagowaé oferte¢ ze strony

sprzedawcy... ale to zgubne podejscie.

Zapewne zauwazyle§, ze na swojej stronie promuje¢ ebooka ,Zostan

SuperPartnerem” autorstwa Krzysztofa Abramka. Oceniajac treS¢ ksiazki
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przez pryzmat moich wlasnych do$wiadczen jestem w stanie stwierdzi¢, ze
ebook jest naprawde dobry. Stanowi kompendium wiedzy dla uczestnika
programow partnerskich, zawiera wskazowki, z ktorych warto korzystac.
A teraz — czy wiedzialbym o tym, gdybym go nie przeczytal? Czy

moglbym ci go poleci¢ 1 ryzykowaé wtasnym autorytetem?

Nie zwlekaj wige, postaraj si¢ przetestowaé produkt, ktory chcesz

promowac. Jesli bedziesz musiat go kupié... kup.

Po drugie:
Badz cierpliwy

Jezeli przeczytates rozdziatl ,,prawidlowo$ci” na mojej stronie, wiesz juz o

syndromie szes$ciu miesigcy. Mianowicie o tym, ze wg badan
przeprowadzonych przez wiascicieli programoéw partnerskich, partnerzy
zaczynaja zarabia¢ konkretne pieniadze dopiero po przepracowaniu okoto
p6t roku. Zaktadamy, ze partner w momencie rejestracji w pp nie posiada

rozbudowanych serwiséw internetowych, zaczyna wzglednie od zera.

Poczatki zawsze sa trudne, a w programach partnerskich tym bardziej, bo
nie posiadasz swojej grupy odbiorcow, targetu, ktoremu mozesz polecaé
produkty. Zwykle osoby rejestrujace si¢ w pp licza na szybki zarobek,
uwazaja, ze zrobienie strony internetowej w 2 godziny, umieszczenie nan
nieprzemyslanego tekstu — pozwoli od razu zarobi¢. A problem tkwi
wlasnie w ztym, fatalnym wrecz zatozeniu. Twoim pierwszym zadaniem po
zapisaniu si¢ do programu partnerskiego musi by¢ stworzenie
wartosciowego serwisu, zadbaniu o odpowiednia (wysoka!) ogladalnos¢,

wypozycjonowaniu w wyszukiwarkach, wypracowaniu autorytetu w swojej
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dziedzinie. Na tym etapie NIE BEDZIESZ duzo zarabial. To czas

przeznaczony na prace, aby$ potem moégt zarabia¢ bez pracy. Pasywnie.

Jezeli w tym momencie zniechgcitem ci¢ od programoéw partnerskich, masz
dwie mozliwosci: zrezygnowac, albo postawi¢ na swoim - postanowic€, ze
bedziesz zarabiatl duze pieniadze tak jak ja i inni skuteczni partnerzy po
przepracowaniu okolo 6 miesiecy nad swoim serwisem (tyle $rednio

zajmuje stworzenie wartosciowej strony 1 wypromowanie jej).

Do dzi§ pamigtam, jak otrzymalem swoja pierwsza prowizj¢ w programie
partnerskim, w wysokosci 7,76 PLN. Stato si¢ to blisko pottora miesigca od
uruchomienia mojej pierwszej amatorskiej strony. Dzisiaj takie (i znacznie
wigksze) sumy pojawiaja si¢ na moim koncie prawie codziennie — tylko
dlatego, ze nie zrezygnowalem i pracowatem na to. Zreszta dalej pracujeg,
bo dopiero teraz moge sobie uswiadomi¢ potencjat programéw
partnerskich, te pieniadze, ktore moge zarobi¢ w sposOb pasywny przez

nastgpne lata — oczywiscie, jesli teraz nie spoczng na laurach.

Po trzecie:

Nie trwon pieniedzy, inwestu;!

Nic tak nie motywuje do dalszej pracy w programie partnerskim jak
prowizja. Im wigksze pieniadze, tym wigksza motywacja. Doskonale wiem,
jakie uczucie towarzyszy, gdy przegladasz wyciag ze swojego konta ze
Swiezymi prowizjami. Taka ekscytacja, w mys$lach krzyczy sig
,hareszcie!”. Wtedy czesto ma si¢ ochote, by je po prostu wydac.
Oczywiscie nikt nie broni ci tego zrobi¢, ale musisz wiedzie¢, ze to

najgorsza z opcji.



Jezeli pieniadze bedziesz przejadal, ciagle begdziesz na tym samym
poziomie zarobkéw. Konieczne sg inwestycje, aby piac si¢ w gore. Trzeba
uswiadomic¢ sobie, ze chodzi nam przeciez o rozwigzanie dtugoterminowe.
Skoro zdecydowalismy si¢ pracowaé¢ w poczet przysztych zyskow, to
dlaczego tego nie kontynuowaé¢ w imi¢ jeszcze wigkszych zyskow? Nie
twierdze, by inwestowacé wszystko, ale tyle, na ile ci¢ staé, tyle, na ile masz

ochote 1 znowuz tyle, ile masz motywacji.

Jakie inwestycje polecam? Paradoksalnie reklamg stawiam najnizej jesli
chodzi o priorytet. Jesli bedziesz miat dobry serwis, to ludzie si¢ o tym
sami dowiedza, na zasadzie marketingu wirusowego. Ale zeby tak sig stato,
musisz mie¢ ten dobry serwis, musisz by¢ autorytetem, musisz by¢

profesjonalista — to wlasnie w siebie powinienes$ inwestowac.

Po czwarte:

Badz profesjonalny

Jakie czynniki wptywaja na twdj wizerunek w sieci? Przede wszystkim
musisz zwrdci¢ uwage na pierwsze wrazenie, ktorego doswiadcza
czytelnik, odwiedzajac twoj serwis. Szata graficzna nie moze odstraszac,
powinna by¢ estetyczna, nienachalna, a jednoczes$nie czytelna. To do$¢
trudne zadanie dla niewprawionego grafika. Jezeli nie masz pojecia o
Photoshopie, Corelu czy innym programie do fachowej obrobki grafiki,

bedziesz musiat albo si¢ tego nauczy¢, albo zleci¢ zadanie fachowcowi.

Prawda jest taka, ze musisz odpowiedzie¢ sobie na pytanie — chcesz by¢

webmasterem czy ebiznesmenem? Jezeli to drugie, to nie wiem, czy optaca
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ci si¢ angazowac czas i sity w nauk¢ webdesign’u od podstaw. Jest wielu
zdolnych ludzi, ktorzy za naprawde niewielka sume¢ wykonaja ci
profesjonalng strong internetowa — wystarczy przeszukac google albo news
grupy, a znajdziesz dziesiatki atrakcyjnych ofert. Mozesz tez zwrocic si¢ o
pomoc do partnera, ktoéry jest nad toba w programie. Jest to w jego
interesie, zeby$ ty zarabial wigcej (on dostanie od tego prowizje), wigc w

miarg¢ czasu 1 umiej¢tnosci, pomoze ci.

Dobrym pomystem moze by¢ kupienie na wylacznos¢ gotowego szablonu.

Takie fachowo wykonane wzory mozesz znalez¢ na stronie webhandel.pl

za niewielkie pieniadze. Sprawdz.

Moze ci si¢ wydawac, ze tworzac strong¢ samodzielnie — oszczedzasz. A ja
ci mowig, ze tracisz. Pozwol jednak, ze wyjasni¢ ten paradoks, bo
wprawdzie nie placisz za zrobienie strony, ale koszty alternatywne, jakie
ponosisz sa duzo wigksze, niz cena projektu u fachowca. Tym bardziej, ze

twoje dzieto niekoniecznie musi si¢ udac. :)

Koszty alternatywne to okreslenie wartosci (dobr, ustug, czasu, mozliwosci
itp.), ktore tracisz decydujac si¢ na wykonanie danej czynnosci. W naszym
przypadku, jesli zdecydujesz si¢ na wykonanie swojej strony samodzielnie,
tracisz przede wszystkim czas, ktory moglby$ przeznaczy¢ na zglebianie
wiedzy w zakresie e-marketingu, skutecznego dzialania w programach
partnerskich etc. Tracisz mozliwos$¢ zarobkéw, ktore mozesz wypracowac,
podczas gdy bedziesz robit swoja strong. A wigc jesli cig na to sta¢, nie boj
si¢ kupi¢ gotowego projektu. A raczej — jesli cig¢ sta¢ na to, zeby go nie

kupowac, to nie kupuj.

Ponadto musisz tez zadba¢ o inne aspekty twojej strony, ktore swiadcza o
fachowos$ci. Wazne jest, aby$ serwisu nie trzymat na darmowym koncie z
reklamami typu webpark.pl, istotne jest, zeby twoéj serwer byl stabilny 1
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szybki, zeby nie zawiesil sig, kiedy na twoja strong¢ wejdzie potencjalny
klient. Musisz by¢ postrzegany jako osoba, ktora dba o czytelnika. Na
rynku s liczne oferty taniego hostingu, niektore z nich (jak na przyktad
www.maniak.pl) sa dobre. Ja ,,zwiazatem si¢” od poczatku z www.boo.pl i

muszg¢ powiedzie¢, ze nie jestem zadowolony — serwer jest, owszem, tani,
ale ze stabilnos$cia i szybkim dziataniem niewiele ma wspdlnego. Krotko

mowiac — nie polecam.

Bardzo wazny jest tez adres twojej strony. Najlepiej juz od razu wykupic
sobie komercyjna domeng — pl, com, net, info — dzisiaj ich ceny nie sa juz
tak wysokie jak dawniej. Jezeli nie masz pieniedzy na ‘pl’. Kup chociaz
bardzo tania domen¢ regionalna. Badania dowiodly, ze nawet domena
regionalna ma wigksza skutecznos$¢ niz adresy darmowych kont. Darmowy
adres wywoluje u Internauty wrazenie catkowitej amatorszczyzny. Trudno
si¢ temu dziwi¢, bo wigkszos¢ serwisow na darmowych kontach, to
faktycznie bardzo kiepskie strony. Ostatecznoscia jest zafundowanie sobie
dobrego aliasu (adresu maskujacego). W sieci znalaztem serwis, ktory
oferuje takie ustugi za darmo, a co najwazniejsze — nie wyswietla zadnych

reklam. Jego adres to www.xt.pl.

Po piate:
Planuj

Nie ma nic gorszego niz dziatanie bez konkretnego planu 1 jasno
okreslonych celéw. Przypomina to bladzenie po omacku. Musisz wiedzie¢,
co chcesz osiagna¢ 1 zaplanowaé, kiedy to osiagniesz. Nawet jesli nie

wiesz, co bedzie za tydzien/miesiac/rok, to doskonale powiniene§ wiedzie¢,
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co chciatbys$, zeby wtedy byto. Czlowiek bez planu nigdy nie osiagnie

sukcesu, bo tak naprawdg¢ nie wie, co chce osiagnac.

Poswigé czas, by wyszczeg6lni¢ sobie krotko- 1 dlugoterminowe cele.
Najlepiej zapisz je na kartce 1 powie§ je nad biurkiem. Mozesz nawet
schowa¢ t¢ kartke na samym dnie szuflady, w gruncie rzeczy wystarczy
swiadomos$¢, ze cele zostaly ustanowione. Teraz trzeba je ,tylko”

zrealizowac.

Nie boj si¢ zmienia¢ swoich planéw. Wraz z uptywem czasu 1 nowymi
doswiadczeniami twoje priorytety beda si¢ zmieniac... 1 to catkiem
normalne. Mozesz w dowolny sposob ustala¢ na biezaco priorytety
poszczegolnym celom. Wazne jest natomiast, aby$ nigdy nie odpuszczat
sobie, tzn. nie rezygnowal z osiagnigcia danego celu, gdy wydaje ci si¢ za
trudny. Jezeli zaplanujesz sobie, ze w ciagu pot roku wypracujesz sobie
miesi¢czny dochdd z pp na poziomie 1000 zt, a obawiasz sig, ze nie dasz
rady, ze uda ci si¢ zarobi¢ maksymalnie 400 zt — nie rezygnuj ze swoich
planow. Jesli zrezygnujesz z tysiaca to zapewne nie bedziesz mial nawet
tych czterystu. W wigkszosci przypadkow ludzi wlasnie tak dziala system

automotywacji. Stawiaj poprzeczke jak najwyze;.

Po szoste:

Analizuj

Kazde dziatanie, ktére podejmujesz ma swoje przyczyny i1 skutki. Sgk w
tym, ze nie zawsze dysponujemy odpowiednimi informacjami, by mieé

pewnos¢, ze decyzja jest wlasciwie uargumentowana 1 sluszna oraz nie
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mozemy mie¢ stuprocentowej pewnosci, jakie skutki ona przyniesie.

Mozemy mniej lub bardziej tratnie spekulowac.

Nic nam jednak nie odbierze mozliwosci analizowania faktéw. Kazda
decyzje, ktora podjates, mozesz potem dokladnie przemysle¢. Spojrze¢ z

perspektywy czasu na jej rezultaty. Ocenic.

Chodzi zar6wno o twoje sukcesy 1 porazki. Kazde niepowodzenie ma swoja
przyczyng, ktora mozesz wytoni¢, przyswoic 1 nigdy wigcej nie popetniac
tych samych btedow. Traktuj porazki jako pozywke dla swojego sukcesu.

W mysl powiedzenia — ,,co nas nie zabije, to nas wzmocni”.

Podobnie z sukcesami. Nigdy nie ma tak, zeby nie mogto by¢ lepiej. Gdy

co$ ci si¢ uda, staraj si¢ to zrobi¢ jeszcze lepie;.

Mowia zartobliwie, ze ekonomista to czlowiek, ktoéry moze dzisiaj
doktadnie wyjasni¢, dlaczego prognozy z wczoraj si¢ nie sprawdzity. To ja
ci powiem — badz jak ten ekonomista! Spekuluj, analizuj, mysl — a to

przyblizy cig do sukcesu.

Po siodme:

Testuy

Internet to takie specyficzne miejsce, gdzie niczego nie mozna by¢
pewnym. Czasami jedno stowo w nagléwku moze diametralnie zmienié
skuteczno$¢ calej oferty. Najskuteczniejsi e-marketerzy opieraja swoje

decyzj¢ nie na ksigzkach czy utartych schematach. Oni nie przenosza
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realiow §wiata rzeczywistego na Internet, oni po prostu testuja. I wybieraja

takie rozwiazania, ktore si¢ sprawdzaja.

Nie boj si¢ wprowadza¢ zmian w swoich ofertach, tekstach promocyjnych,
czy artykutach przedsprzedajacych. By¢ moze w tej chwili tracisz
dziesiatki ztotych i1 kolejnego klienta, bo tekst na twojej stronie jest
nieodpowiednio sformutowany? Albo kolorystyka  rozprasza
odwiedzajacych? A moze to zbyt wnikliwy artykut nudzi czytelnika przez

co nie doczyta on do konca i nie kliknie w twoj link partnerski?

Aby odpowiedzie¢ sobie na te pytania musisz testowac, innej mozliwosci

nie ma.

Po 60sme:

Panskie oko konia tuczy

To powiedzenie ma w sobie tyle prawdy... Nawet nie spodziewatem sig, ze
moze mie¢ wiele wspolnego z Internetem 1 programami partnerskimi. Do
czasu, gdy na dobre wciagnatem si¢ w pp 1 zaczatem poswigcaé swoim
stronom coraz wigcej czasu. Zauwazytem, ze czgste ogladanie wlasnej
strony 1 czytanie swoich tekstOw pozwala na wylapanie nawet
najdrobniejszych btedéw i ulepszenie serwisu pod kazdym wzgledem. A im

lepszy serwis — tym lepiej sprzedaje.

Przygladaj si¢ swoim stronom, zastanawiaj si¢ nad nimi i dopieszczaj
szczegoty, na pewno dostrzezesz wiele rzeczy, ktére mozna zmieni¢ na

lepsze.
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Po dziewiate:

Znajdz mentora

Programy partnerskie to dos¢ mtody rynek w polskim Internecie, ale ludzi,
ktorzy odniesli na nim sukces jest naprawde wielu. Bardzo wazne jest, aby$
przez caly czas si¢ na kim§ wzorowal. To, ze powiniene$ si¢ uczy¢, na
pewno wiesz, ale musisz tez wiedzie¢, od kogo si¢ uczy¢. Nie powielaj tak
jak wszyscy nieskutecznych schematow. Wzoruj si¢ na ludziach, ktérzy

odniesli sukces jednocze$nie wykorzystuj wtasna kreatywnos$¢ w praktyce.

Nie chce, aby$ uwazal mnie za jakiego$ guru w zakresie programéw
partnerskich. Jestem jednak osoba, ktéra moze sluzy¢ ci wiedza 1
doswiadczeniem. A ty mozesz z tego korzysta¢. Przesadna duma byloby
jednak z mojej strony, gdybym nie wskazal ci osob, ktore wiedza wigce]

ode mnie. Autor ebooka ,,Zostan SuperPartnerem”, Krzysztof Abramek,

rokrocznie zajmuje pierwsze miejsce 1 status super partnera w najwigkszym
polskim programie partnerskim ,,cnebpoints” firmy Majewski Business
Consulting. Jest po prostu najlepszy — 1 to chyba wystarczajaca

rekomendacja.

Jesli z kolei chodzi o MBC 1 cnebpoints, wtascicielem jest Piotr Majewski.

Tutaj juz bezwzglednie nalezy go nazwaé guru polskiego ebiznesu. To on

stworzyt  CzasNaE-Biznes, najwigksze kompendium wiedzy o
elektronicznym biznesie. Sa tam artykuly m.in. o e-commerce, e-
marketingu, programach partnerskich 1 wszelkich innych aspektach
prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej w Internecie. Piotr Majewski jest

tez tworca Polskiego Forum e-Biznesu (merytorium.pl), skupiajacego w

jednym miejscu najwigkszych graczy polskiego ebiznesu. I jesli istnieje
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mozliwos$¢ dyskusji z najlepszymi ebiznesmenami w Polsce, to tylko na

Merytorium.

Krzysztof Abramek i Piotr Majewski sa wigc wzorami dla ciebie,
przynajmniej powinny by¢€. Jesli mialbym natomiast wskazaé postaé, ktéra
mogtaby zosta¢ twoim mentorem w sensie ideologicznym, to bez wahania
uznaj¢ za takiego Roberta Kiyosakiego, autora ksiazki ,,Bogaty Ojciec,
Biedny Ojciec”. Przeczytaj moja recenzje, a najlepiej te ksiazke, a dowiesz
sig, dlaczego tak mysle.

Po dziesiate:

Pomagaj innym partnerom, kreuj swoj wizerunek

Jesli wiesz, na czym polegaja dwupoziomowe programy partnerskie, wiesz
tez, ze jesli zapiszesz si¢ do jakiego$ programu partnerskiego dla przyktadu
»pode mng”, ja dostang¢ prowizj¢ od kazdej twojej sprzedazy. Dlatego w
moim interesie jest tobie pomagac, aby$ sprzedawat jak najwigcej. Jeszcze
nigdy nie odestatem swojego subpartnera z kwitkiem, gdy ten zwrocit sig
do mnie o pomoc. Niektorzy partnerzy sami prosza mnie, zebym wziat ich
do swojego drugiego poziomu. Oznacza to, ze struktura programu
partnerskiego wokot mnie jest zdrowa, tzn. taka, jaka powinna by¢ w

idealnej formie.

Niestety niewielu partnerow chce tak pracowac, oni skupiaja si¢ tylko na
promowaniu produktéw, a jesli juz poleca kogo$s do drugiego poziomu
programu, to nie utrzymuja kontaktu ze swoimi subpartnerami. Albo
jeszcze gorzej — niektorzy w ogodle nie sprzedaja, a tylko rozbudowuja

siatke poleconych, aby zarabia¢ na prowizjach od ich sprzedazy. W efekcie
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sami nie zarabiaja nic, a wymagaja tego od innych — a z do§wiadczenia

moge powiedziec ci, ze z takiego interesu nikt nie zarobi ani ztotowki.

Prawda jest taka, ze jesli chcesz by¢ dobrym i skutecznym partnerem
musisz mie¢ sporg wiedzg. Z kolei jesli posiadasz wiedzeg, to ghupstwem
bytoby si¢ nie podzieli¢ nig z innymi partnerami, bo mozesz na tym tylko
dodatkowo zarobi¢. Problem polega na tym, ze trzeba ludzi przekona¢, ze

to ciebie powinni stucha¢. Musisz wyrobi¢ sobie marke.

Udzielaj rad kazdemu kto si¢ do ciebie zwrdci o pomoc, niezaleznie czy ta
osoba jest w twoim drugim poziomie. Nawet jesli nie zarobisz na takich
konsultacjach bezposrednio, to szybko (na zasadzie marketingu
wirusowego) zyskasz sobie opini¢ czlowieka, ktory duzo wie i zna si¢ na
okreslonej dziedzinie, wyrobisz sobie autorytet. Potem begdziesz mogt
wykorzysta¢ swoja marke 1 zapewniam cig, ze na tym jeszcze zarobisz. A
dodatkowo pozostanie ci duma, ze ludzie szanuja ci¢ za osiagnigcia 1

wiedze.

Na zakonczenie:

Co dalej?

Zblizamy si¢ do konca tego ebooka, ale twoja rola dopiero si¢ rozpoczyna.
Przed toba najwazniejsze zadanie — zamieni¢ w czyn to, czego si¢
nauczyles. 95% czytelnikow niestety nie zrealizuje ani jednej mojej rady, to

pusta struktura w programach partnerskich, oni nie zarobig ani ztotowki.
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Pozostate 5% w przeciagu roku zbuduje swoje wlasne imperium

pasywnego dochodu w programach partnerskich.

Od ciebie zalezy, w ktdrej grupie znajdziesz sig ty.

Skad czerpac¢ wiedzg?

Z pewnoscia nie wyczerpatem tematu, na pewno masz jeszcze watpliwosci,
z pewnos$cia potrzebujesz motywacji 1 jeste$ glodny wiedzy. Rozumiem

twoja sytuacje, bo sam bytem niegdys$ w identyczne;.

Mozesz zaglada¢ do mojego serwisu AkademiaBiznesu.pl, gdzie od czasu

do czasu zamieszczam nowe artykuly. Ale przede wszystkim mozesz do
mnie pisa¢. Odpowiadam na kazdy mail. Korespondencj¢ $lij na adres

adam@akademiabiznesu.pl.

A inne zrédta? W ebooku wielokrotnie odwolywatem si¢ do serwisu

CzasNaE-Biznes 1 podrecznika  Krzysztofa  Abramka ,,Zostan

SuperPartnerem”. Wierz mi, niebezpodstawnie.

Zachg¢cam rowniez do zapoznania si¢ ze strong ProgramyPartnerskie.info.

Redaktorem jest Wojciech Spytek, znany specjalista w zakresie programow

partnerskich.

Obszerny zasdb materialdéw szkoleniowych znajdziesz rowniez w serwisie

ProPartner.pl. Dostgp do nich uzyskasz jednak dopiero po rejestracji

(darmowej).
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Ostatnia rada

Zadne wskazowki ani gotowe rozwiazania, slowem — nic, nie zastapi
dzialania. Najlepsze rady nie sa nic warte, jesli si¢ do nich nie stosujesz!
Jezeli chcesz zarabia¢ w programach partnerskich, musisz dziala¢. Nic nie
zastapi dziatania 1 albo to zaakceptujesz, albo nie masz czego szukaé w

programach partnerskich. Jak to moéwia Amerykanie, sad but true.

© copyright by Adam Odojewski

Niniejsza publikacja moze by¢ kopiowana i rozprowadzana bez
ograniczen tylko i wylacznie w formie dostarczonej przez autora.
Zabrania si¢ jakichkolwiek zmian w tresci i formie ebooka bez
pisemnej zgody autora. Zabrania si¢ jego odsprzedazy i/lub czerpania

korzysci finansowych z jego udostepniania.
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